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Who is who?



Переходим на белый?

Селлеры были так далеко от Закона, что Закону было лень за ними нагнуться…



Каждый селлер обязан 
подгружать таможенную 
декларацию в личный кабинет.
С апреля 2026 года запускают 
новую систему контроля грузов.

— уже официально заявил глава ФТС 
Валерий Пикалев

С 2026 года маркетплейсы 
интегрируют с налоговой системой

Пилот — апрель, полный запуск — июль 2026

Система создается совместно
с Минфином и ФНС

Все элементы соберутся в единый механизм: ФТС, 
ФНС, честный знак, QR-коды, маркетплейсы

Карго не исчезнет, обретет иные формы, 
но станет бесполезным для бизнеса

Без деклараций и кодов порог риска 
для вашего бизнеса взлетит в космос



Этапы перехода
на «белый» импорт

Практический план



Нулевой этап - сделайте РД не левые 

СЕРТЫ И 
ДС

КИРГИЗИЯДЕШЕВО

ООО «Центр сертификации «Мурас» 
(KG417/КЦА. ОСП.046);
ООО «Центр Сертификации и Испытаний» 
(KG417/КЦА. ОСП.026);
ООО «Эксперт-Лайн» (KG417/КЦА. ОСП.053).
ООО «Тантал» (KG417/КЦА.ОСП.055) 
ООО «Азия Сертификат» ( KG 417/КЦА.
ОСП.043)
ООО «Центр сертификации Аурум 
(KG417/КЦА.ОСП.052 ) 
ООО «Евразия Сертификат» (KG417/КЦА.
ОСП.032)
ООО «Сертес Центр» (KG417/КЦА.ОСП.047).



Первый этап
Прозрачный расчет полной 
стоимости "белой" поставки
Только так вы сможете адекватно сравнить 
ее с затратами по карго-доставке и увидеть 
истинную стоимость вашего продукта

Что необходимо учесть:

01 Таможенные платежи и затраты на логистику

02 Расходы на подготовку документов и сертификацию

03 Импортный НДС, уплачиваемый при пересечении границы

04 Структуру затрат на всех этапах доставки



Второй этап
Подбор наиболее выгодного 
налогового режима для вашей 
компании
УСН может быть выгодна при "серой" 
схеме, но при полной легализации, ОСНО 
может оказаться более экономически 
выгодной. При работе с крупными 
клиентами (B2B, торговые сети) форма 
регистрации имеет значение. Налоговую 
систему следует выбирать, ориентируясь 
на бизнес-модель и каналы продаж

Важно обсудить с бухгалтером следующее:

01 Планируемые объемы поставок за квартал

02 Сумму НДС к уплате при импорте

03 Сумму НДС к начислению при реализации

04 Как эти расчеты согласуются с вашей текущей 
системой налогообложения

Часто на новый налоговый режим переходят
уже после того, как компания начинает 
внешнеэкономическую деятельность. Это происходит 
потому, что бизнес растет, появляются налоги
на импорт, и меняются способы экономии



Третий этап
Проверка потенциального 
поставщика
От ответов на эти вопросы будет зависеть, 
как будут проводиться расчеты: напрямую, 
через агента или торговый дом, и в какой 
валюте – рублях, долларах или юанях

Что необходимо узнать:

01 Наличие у предприятия действующей экспортной 
лицензии

02 Перечень валютных счетов, открытых фабрикой

03 Степень готовности фабрики к осуществлению 
официальных экспортных операций



Белые тоже “стоят”! 



На чей контракт везем?

Контракт селлера
В данном случае Селлер выступает участником 
ВЭД, сам заключает контракт с поставщиком, 
оформляет платежи и ведет отчетность. Мы 
выступаем таможенным брокером и логистом. 

Контракт импортера
В данной модели, Селлер выкупает за рубли по 
безналу у российского ООО уже растаможенный 
товар (вкл) НДС. Мы делаем все под ключ.



Смотря какой фабрик и сколько дитейлс
Что надо для расчета?

1) Стоимость 1 единицы товара у 
поставщика и общее количество 
товара (в штуках)
2) Материал изделия + точный 
состав 
3) Вес
4) Объем 
5) Фото изделия 
6) Город, откуда нужно забрать 
7) Город, куда нужно доставить
8) Есть ли у вас разрешительная 
документация? 
9) Торговая марка? 

КЛЮЧЕВЫЕ ВОПРОСЫ

01 Есть ли экспортная у поставщика?

02 Если да, то есть ли ВТБ?

03 Если нет ВТБ, куда может принять платеж?

04 Если нет, то мы выкупим товар через ТД. 



Себестоимость товара с доставкой в МСК выросла на 42%

По факту мы оптимизировали затраты, и по факту удорожание составит 37%



Себестоимость товара с доставкой в МСК выросла на 90%



Себестоимость товара с доставкой в МСК выросла на 55%



ЖД дешевле, чем сборное авто



ЖД дешевле, чем сборное авто



Себестоимость товара с доставкой в МСК выросла на 100%

По факту там удорожание может составить по цене ФТС 220%



Надежда есть и у одежников, 61%!



С кем работать?
С кем точно нельзя:

01 Бывшие карго, которые теперь белые

02 Подставные фирм и/или младше 5 лет

03 Импортный НДС платить не надо и пошлину тоже

04 Давайте поменяем код! А давайте без давайте!



Мы поможем вам пройти этот путь: от расчетов
и первых поставок до полной легализации вашего бизнеса

БАКАНОВ 
Скидка 10% на 

наши услуги 
НАВСЕГДА 


